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25 lat 3a namu.

W tym roku nasza firma obchodzi 25-lecie
dziatalnosci. Kazdy jubileusz to okazja do
podsumowan i postawienia sobie nowych,
jeszcze ambitniejszych planow i zatozen.

Jestesmy i chcemy pozostac firma, ktéra jest
suma wielu matych krokéw na przéd. Widzimy
przed soba kolejne szanse i wyzwania, zarowno
te bezposrednio dotyczace nas, jak i rynku
optycznego w Polsce.

Przez te wszystkie lata zawsze dazyliSmy do tego
by wytwarzac jak najlepszy produkt. Dzisiaj

nie mamy w tym zakresie zadnych kompleksow.
Dysponujemy nie tylko najlepszymi Swiatowymi
technologiami ale przede wszystkim ludzmi,
ktdrzy umieja skutecznie je wykorzystac. Zawsze
uwazatem, ze dobry produkt obroni sie sam.
Dlatego tez bardzo cieszy mnie to, ze kazdego
roku nasze soczewki wybierane s przez tak wielu
optykow i uzytkownikow okularow.

W tym miejscu chciatbym bardzo podziekowac
wszystkim osobom, ktére wspotpracowaty

z nami przez te lata. Przede wszystkim klientom,
ktérzy w nas uwierzyli, ale takze pracownikom
ktorzy sprawili, ze z dwuosobowej firmy
importujacej szkta i oprawy, w ciggu 25 lat stalismy
sie najwiekszym i najnowoczesniejszym polskim
producentem soczewek okularowych.

Wszystkich Paristwa zapraszam do wspétpracy.
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AKTUALNOSCI
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Zmieniony system opakowan

dla soczewek recepturowych (Rx)

0d korica sierpnia soczewki recepturowe wysytane sa do
naszych klientéow w nowych opakowaniach.

Modyfikacji poddalismy zaréwno wyglad torebek, w ktére pako-
wane s3 wszystkie produkty recepturowe jak i kartonika dostep-
nego dla soczewek progresywnych VEO.

Przypominamy, iz torebki, kartoniki oraz towarzyszace im certy-
fikaty przygotowywane sg z mysla o uzytkownikach okularéw i
powinny by¢ im przekazywane przy odbiorze okularéw. Zawiera-
ja one nie tylko wszystkie niezbedne informacje o wykonanych
soczewkach, lecz stanowia takze gwarancje zakupu oryginalnego
produktu wytworzonego w laboratorium w Gdyni.

Nowy wzér torebek docelowo bedzie obowigzywat dla wszystkich
soczewek recepturowych wykonywanych w laboratorium socze-
wek recepturowych w Gdyni.
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Internetowe strony produktowe LED Control, Solar

oraz VEO i mapa optykow

Wiele os6b przed podjeciem decyzji o zakupie okularéw
sprawdza w Internecie informacje o proponowanych mu
soczewkach.

Z mysla o tych osobach opracowaliSmy strony poswiecone
naszym najpopularniejszych produktom - soczewkom progre-
sywnym VEO, fotochromowym Solar oraz powtoce LED Control.
Na kazdej z nich znajduje sie mapa wspdtpracujacych z nami
zaktadow optycznych.

By dodac sie do mapy nalezy wejs¢ na strone internetowa
www.szajna.pl/domapy i wypetni¢ znajdujacy sie na niej
formularz. Obecno$¢ na mapie zarezerwowana jest wytacznie
dla aktywnych klientow firmy SZAJNA.

Adresy stron produktowych dla uzytkownikdw okularéw:

www.ledcontrol.pl, www.soczewkisolar.pl
www.soczewkiveo.pl
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Czwarta linia produkcyjna FreeForm
| nowa technologia grawerowania

We wrzesniu zakonczyta sie instalacja nowej linii do pro-
dukcji soczewek, dziatajacej w technologii FreeForm.

Nowe urzadzenia to juz szésta linia technologiczna dziatajaca
w naszym gdynskim laboratorium i zarazem czwarta wykonujaca
soczewki w catosci w technologii FreeForm. Podobnie jak wiek-
sz0$¢ posiadanych przez nas urzadzen, réwniez te najnowsze sa
w petni automatyczne i podczas swojej pracy nie wymagaja recz-
nej obstugi ze strony naszych technikéw.

Maszyny pochodza z firmy SatisLoh i istotnie zwiekszaja mozliwo-
sci produkeyjne naszej firmy. Czas produkcji jednej soczewki wie-
loogniskowej wynosi na nich okoto 100 sekund. Nowy generatori
zestaw polerski uzywane sg gtownie do wykonywania szkiet pro-
gresywnych VEO oraz OPTIPLAST HD. Podobnie jak inne maszyny
FreeForm korzystamy z nich takze do wykonywania konwencjo-
nalnych (sferycznych badz sfero-cylindrycznych) soczewek jed-
noogniskowych lub dwuogniskowych.

Prawie rownolegle z pojawieniem sie generatora i zestawu poler-
skiego wprowadzilismy zupetnie nowg technologie grawerowa-
nia soczewek firmy OptoTech. Dzieki niej istotnie wzrosta jako$¢

i estetyka mikro znakéw na soczewkach wieloogniskowych.

CO= =0

A Nowy generator SatisLoh VFT-Orbit A Laser Optotech-Kepets OTL 100
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NASZA HISTORIA

FIRMY SZAJNA

23 lat codziennego rozwoju

Rozmowa z Tadeuszem Szajna, zatozycielem firmy SZAJNA Laboratorium Optyczne.

Warto wiedziec¢

Tadeusz Szajna. Urodzony

w 1956 r. w Gdyni. Magister
inzynier, ukonczyt Wydziat Na-
wigacyjny Wyzszej Szkoty Mor-
skiej w Gdyni. Uczestnik wielu
szkolen z zakresu technologii
produkcji soczewek okularo-
wych. Optyk z wyksztatcenia,
zbranzg zwigzany od konca lat
80-tych.
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JAK PODSUMOWALBY PAN 25 LAT FIRMY?

To 25 lat ciggtego rozwoju, szukania rozwiazan,
racjonalizacji, zastanawiania sie, co mozna zro-
bi¢ lepiej i inaczej. JesteSmy firma, ktora przez
ten czas wykonata ogromna ilos¢ krokéw. Raz
mniejszych, raz wiekszych, ktére doprowadzity
nas do miejsca, w ktorym jeste$my dzisiaj.

TAK PO PROSTU?

Tak, po prostu. Kazda rzecz mozna zrobic lepiej,
szybciej, skuteczniej, taniej... GdybysSmy zado-
walali sie tym, czym jesteSmy, co potrafimy, to
dzi$ wszystko wygladatoby tak samo jak 20 czy
nawet 25 lat temu. Albo nie wygladatoby wca-
le. Podzielilibysmy los wielu laboratoridw, ktére
w miedzyczasie zniknety.

A JAK WTEDY BYtO?

W Polsce brakowato wielu rzeczy, rynek byt bar-
dzo chtonny. Na poczatku lat 90-tych sprowa-
dzatem zza granicy plastikowe soczewki okula-
rowe, soczewki kontaktowe i przede wszystkim
oprawy od renomowanych francuskich produ-
centéw. Wtedy wszystko co zagraniczne wyda-
wato sie lepsze, bo wczesniej w Polsce znane
byty powszechnie tylko szkta mineralne i zwykte
plastikowe oprawy. Optycy zaopatrywali sie na
gietdach. Jezdzilismy z towarem po catej Pol-
sce. Zamowienia optycy wysytali do mnie listem,
bo niewiele zaktadéw miato wtasny telefon,
nie mowiac juz o faksie. Dzi$ nikt nie wyobraza
sobie, ze mozna tak pracowac. No ale wtedy caty
handel wygladat inacze;].



A SKAD POMYSE NA OPTYKE?

Od rodziny. Obaj moi starsi bracia, Bogdan i Andrzej, byli optyka-
mi. Przez jakis czas pracowatem w ich zaktadach, by w ktoryms
momencie, przede wszystkim za namowga Bogdana, rozpoczac
wiasna dziatalnosé. Jak wiele oséb w tamtych czasach szukatem
nie tyle pomystu na wielki biznes, ile po prostu zrodta dla utrzy-
mania rodziny. Miatem wtedy trzydziesci pare lat, znatem jezyki
i zawsze bytem ciekaw $wiata.

To JAK PAN ZACZAE TE RACJONALIZACJE?

Bytem zalezny od dostaw gotowych szkiet, a coraz czesciej otrzy-
mywatem zapytania o nietypowe soczewki. Juz wtedy miatem
rozwiniete kontakty w Europie. W 1995 roku pojawita sie okazja
kupienia maszyn do laboratorium. Zaryzykowatem. Poczutem,
ze to ten moment, ktéry pozwoli mi rozwinac firme i stac sie pro-
ducentem, a nie tylko importerem i dystrybutorem. Firmie nada-
lismy nazwe Baltic Optylab, obowiazywata ona do 2007 roku.
Potem postanowiliSmy markowac soczewki swoim nazwiskiem.

| TO BYL TEN MOMENT ZWROTNY?

Tak, zdedydowanie. Potem wszystko byto juz konsekwencja tam-
tej decyzji. W 1996 roku, w ciagu 24 godzin byliSmy w stanie wy-
produkowac szkta recepturowe mineralne i organiczne. MieliSmy
wtedy 16 gtowic szlifujgco-polerujacych. Robilismy szkta jedno-
ogniskowe, dwuogniskowe i progresywne. Moglismy wyproduko-
wac 100 soczewek dziennie. Wtedy to byto co$ ($mieje sie). Dzi$
tyle produkujemy w mniej niz godzine, nie mowiac juz o tym, ze
dysponujemy technologiami i rozwiazaniami, o ktorych wtedy
nawet nikt nie myslat.
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NASZA HISTORIA

1996

Na poczatku wszystkie maszyny obstugiwane byty recznie.
Wydajnos¢ laboratorium wynosita do 100 soczewek / dzien.

oamome
LT

1997

Pierwsza maszyna do powtok cienkowarstwowych
wymagata duzego zaangazowania naszych specjalistéw.

8 | Listopad 2016

2016

Dzisiejsza produkcja jest zautomatyzowana i oparta o tech-
nologie FreeForm. Wydajnos¢ to 2500 soczewek / dzien.

il“ L
11;

ad

-

2016

Wszystkie maszyny i procesy powtok antyrefleksyjnych
sterowane s komputerowo, a cztowiek jedynie je nadzoruje.



1999 2016

Manualny system blokowania soczewek z korica lat 90-tych. W petni automatyczna stacja blokujaco-centrujaca

Sa firmy, w ktérych podobne rozwigzania stosuje sie do dzis. to gwarancja wysokiej precyzji wykonania szkiet.

1992 2016

Pierwsze biuro i siedziba firmy (30 m?) Dzisiaj w nowoczesnym budynku na ulicy Spokojnej 24

miescity sie w Gdyni na ulicy Moniuszki. na powierzchni 2500 m? pracuje 120 osdb.

Sfera / magazyn dla optykow
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| TRZEBA BY£O NA TO TYCH 20 LAT?

Kilku generacji maszyn, postepu technologicznego, naszych
pomystow i zmian siedzib, zeby to wszystko pomiesci¢. Zmiany
w organizacji pracy, nowych systemdéw komputerowych, rozwo-
ju kadry, powstania zespotu badawczo-rozwojowego. A przede
wszystkim klientéw. Przeciez nie chodzi o to, zeby produkowad
soczewki i uktadac je na pétce w coraz to wiekszych magazynach.

A o co cHODzI?

Zeby soczewka byta najlepszej dostepne] technologicznie jako-
$ci. Zeby optyk dostawat materiat, z ktdrego moze zrobi¢ dobre
okulary. Takie okulary, z ktérych bedzie zadowolony uzytkownik,
czyli dobrze korygujace wade wzroku, tadnie wygladajace, tatwe
w czyszczeniu, nie rysujace sie, redukujgce zmeczenie oczu. Dzi$
dostepnych jest wiele soczewek funkcyjnych. Wtedy taki uzyt-
kownik powie, ze mu optyk dobrze doradzit, ze dobrze wykonat
ustuge.

CzYLI SOCZEWKA NIE ISTNIEJE BEZ OPTYKA?

Doktadnie. Kiedy$ optykdéw byto mato, okulary zrobi¢ byto trud-
no. Dzi$ wszystko jest tatwiejsze, jest Internet, a wieksza czesé
populacji nosi okulary. Ale ciggle uzytkownik okularow nie
moze oby¢ sie bez optyka. Natomiast zaktaddéw optycznych
jest wiele, konkurencja jest przez to wieksza. Optyk duzo cza-
su musi poswieci¢ klientowi, zabiegac o niego. Dlatego wiemy,
Ze nasze soczewki musza by¢ najlepsze.

ALE CZY TYLKO SOCZEWKI?

Soczewki to materialny efekt naszego wysitku, serwisu, ktéry pro-
ponujemy naszym odbiorcom: kiedy mozna do nas zadzwonic,
jak mozna ztozy¢ zaméwienie, ile czasu potrzeba na jego reali-
zacje. Do tego dochodzi ustuga, czy oprécz wykonania soczew-
ki mozemy zrobi¢ co$ jeszcze? Czy wyciac szkta na odlegtosé,
zamontowac? Stuchamy, co méwig optycy ale tez patrzymy, co
dzieje sie na Swiecie.

| STALE COS POPRAWIACIE?

Tak, dzieki temu jako pierwsi w Polsce mieliSmy technologie
FreeForm, dzi$ to juz 4 linie produkcyjne. Produkcja jest zauto-
matyzowana. Mamy wtasne, stale ulepszane receptury powtok
i utwardzen. Rozwijamy zdalne profilowanie, elektroniczne zamé-
wienia. W ostatnich latach duzo energii wktadamy tez we wspar-
cie optykéw w dotarciu do klientow. Kampanie telewizyjne, filmy
promocyjne, materiaty reklamowe do salonéw optycznych.



Matgorzata Duda-Szajna

A CZY WYSTARCZY POMYSEOW?

Nasze laboratorium to juz styl zycia naszej rodziny. Zarzadzaja
nig 2 pokolenia. To dwie generacje réznych pomystéw i innowa-
cji. Czasem bardzo sie spieramy, bo mamy rézne doswiadczenia
i spojrzenie. Ale to tworcze. Bardzo lubimy zmiany.

A KTO NAJBARDZIEJ PRZYCZYNIE SIE DO PANA SUKCESU?

To nie moj sukces, tylko wielu pracownikéw, ktorzy przez lata byli
i sg nadal z nami. To tez sukces mojej rodziny. Od poczatku pra-
cujemy razem z zong Matgorzata. To ona odebrata m.in. nagrode
Teraz Polska z rak dwczesnego Prezydenta RP. Bez nigj nie bytoby
tej firmy w tym ksztatcie. Nasi synowie, Michat i Jakub, wychowali
sie praktycznie w firmie i teraz wszyscy pracujemy razem.

JAK WYOBRAZA SOBIE PAN FIRME ZA 10-15 LAT?

SZAINA Laboratorium Optyczne bedzie firmg rodzinna. W kon-
cu nazwa jest od naszego nazwiska. Bedziemy wspieraé rozwdj
polskich zaktadéw optycznych. Nie chcemy, zeby wyparty je sie-
ciowe, zagraniczne zaktady. No i oczywiscie ciagle bedziemy co$
zmieniaé, rozwijac sie. Mamy to we krwi.

Rozmawiata Agnieszka Menczykowska.

Sfera / magazyn dla optykéw |
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NASZA OFERTA

Nowe powtoki antyrefleksyjne SZAJNA

W potowie czerwca, wraz z wprowadzeniem nowego katalogu, swojg premiere miaty
trzy zupetnie nowe powtoki antyrefleksyjne — Aqua Plus, Super Aqua Plus i Diament
Plus. Rdwnoczesnie zmodyfikowany zostat bardzo popularny LED Control.

Nasz zespét badawczo-rozwojowy opra-
cowat nowa game powtok antyreflek-
syjnych. Celem byto stworzenie nowych
receptur, ktére zapewniag wyzsza trwatosé
i komfort uzytkownia okularéw. W sto-
sunku do dotychczasowych rozwigzan
podwyzszyta sie odpornos¢ powtok
oraz ich tatwos$¢ czyszczenia. Wptyw na
to miato zastosowanie najnowocze$niej-
szych, jeszcze lepiej zoptymalizowanych
wzgledem siebie komponentéw. Zmiany
objety wszystkie powtoki, tacznie z wpro-
wadzonym w zesztym roku LED Contro-
lem. Z punktu widzenia uzytkownikbéw
wzrost jakosci powtok najtatwiej zaobser-

12 | Listopad 2016

wowaé mozna wsréd uszlachetnien za-
wierajgcych warstwy oleofobowe - Super
Aqua Plus, LED Control, Diament Plus. Po-
wtoki te charakteryzuje teraz bardzo duza
gtadkos¢ i aksamitnosc, dzieki czemu sa
one jeszcze odporniejsze na zarysowania
i tatwiejsze w czyszczeniu. Standardowa
powtoka Aqua Plus (zastapita CYPRYS AR)
ma identyczng budowe jak Super Aqua
Plus, pozbawiona jest jednak warstwy ole-
ofobowej (super éliskiej). Nowe uszlachet-
nienia dostepne sa dla wszystkich socze-
wek recepturowych (organicznych) oraz
wybranych  soczewek magazynowych
PRIMA. Powtoki antyrefleksyjne, poza

funkcjami przeciwodbiciowymi, petnia
dzisiaj szereg dodatkowych funkcji. Za-
bezpieczaja soczewki przed parowaniem
i osadzeniem wody (Aqua Plus), tatwo
sie czyszcza (m.in. Super Aqua Plus) oraz
chronig oczy przed Swiattem niebieskim
i UV (LED Control). Wybér powtoki to tak
naprawde wybér funkcjonalosci, ktéra
dana soczewka bedzie posiadaé. Reko-
mendacja danego rozwigzania powinna
by¢ oparta na potrzebach klienta i $wia-
domosci, ze jako$¢ wykonania i parame-
try kazdego rozwigzania proponowanego
przez firme SZAJNA stoja na najwyzszym
poziomie.



Wtasciwosci wielowarstwowych powtok antyrefleksyjnych SZAJNA

AQUAPLUS SUPER AQUA PLUS LED CONTROL DIAMENT PLUS
Redukcja odbic EEE EEE EEN EEN
Ochrona przed parg i woda EEN EEN EEN EEN
Odpornos¢ na zabrudzenia | EEN EEN EEN
tatwosc czyszczenia | EEN EEN EEN
Odpornos¢ na zarysowania | [ ] | EEN EEN
Redukcja zmeczenia oczu | | EEN |

Il Poziom podstawow Il W roziomrozszerzony I 100% skutecznosé
p y Yy

redukcja
odbic

fe\) redukcja
Ao zmeczenia oczu

AR

0~ 0O fatwosé
® O odparowywania
...................... . @ O p Y

ﬁ\‘ odpornosé
na zabrudzenia

) y

P tatwosé

- czyszczenia

odpornosé
nazarysowania

soczewka

OBROBKA SOCZEWEK Z POWEOKAMI OLEOFOBOWYMI
Soczewki z powtokami antyrefleksyjnymi z warstwami oleofobowymi (Super Aqua Plus, LED Control,

Diament Plus) wymagaja zastosowania przylepcow antyposlizgowych podczas obrobki szkiet. Dotaczane
sg one do kazdej pary soczewek. Istnieje takze mozliwo$¢ pominiecia przylepca antyposlizgowego,
o ile korzysta sie ze specjalnych przylepcéw o podwyzszonej adhezji.

Sfera / magazyn dla optykéw |
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Przywro¢ mtodoSc swoim oczom z VEO

Autor:
Michat Szajna

Warto wiedzieé¢

Soczewki progresywne VEO
wykonywane sg wytgcznie

w Gdyni. Uzywamy do tego
czterech zautomatyzowanych
linii produkcyjnych FreeForm.
Precyzja obrobkito az 0,001
dioptrii. Standardowy czas
realizacji dla tej grupy produk-

tow wynosi 2 dni robocze.
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Czym réznig sie soczewki progresywne? Ktdra soczewka jest naj-
lepsza? Jak odpowiednio dobrac soczewke wieloogniskowg do
potrzeb klienta? Czy szerokos¢ pola widzenia to jedyne co wpty-
wa na komfort? A moze im drozszy produkt, tym lepszy?

Progresy, soczewki zmiennoogniskowe, szkta
wieloogniskowe - indywidualne, personalizo-
wane, standardowe - ulubiony temat kazdego
producenta soczewek okularowych (i niektorych
dystrybutorow). Wydaje sie, ze napisano i powie-
dziano o nich juz tak wiele, ze wszystkie kolejne
stowa beda juz tylko kolejna préba odtworzenia
tego, co juz wszyscy dobrze wiemy.

Tak jak wiele oséb czytajacych ten tekst zgodzi
sie ze mna co do poprzedniego zdania, tak samo
duzo z nas (lub moze nawet wiecej) przyzna,
ze ciggle zbyt mato moéwi sie o tym, jak rze-

telnie  odpowiedzie¢ uzytkownikowi okula-
row na pytanie, ktéry z produktéw bedzie
dla niego najlepszy. Swiadcza o tym chociaz-
by pytania z poczatku tekstu, ktére regular-
nie kierowane sa do naszych przedstawicieli
i doradcdw z dziatu sprzedazy.

Jako producent szkiet mamy na ich temat naj-
wieksza wiedze. PostanowiliSmy jednak zmienic¢
sposob jej prezentacji i zaproponowac czytelny
i skuteczny sposéb moéwienia o soczewkach
zmiennoogniskowych. Efekty naszej pracy znaj-
duja sie na kolejnych stronach.

-



CzYM ROZNIA SIE SOCZEWKI PROGRESYWNE?

To, co odrdznia od siebie soczewki progresywne dostepne w na-
szej ofercie, to profil widzenia. Sktada sie na niego czestotliwos¢
i sposob wykorzystania szkiet w czterech kluczowych dla kazdego
uzytkownika czynnosciach - patrzenia do dali, jezdzie samocho-
dem, korzystania z komputera oraz czytania.

Profil widzenia jest nierozerwalnie zwigzany ze sposobem w jaki
zmienia sie moc miedzy dalg a bliza. Dla niektorych soczewek
jest to przyrost harmonijny i rbwnomierny (np. w VEO Comfort G2,
VEQ Master czy tez VEO One). Moc moze tez przyrastac szybciej na
poczatku progresji, by po wejsciu w odlegtoéci posrednie zmie-
niac sie tagodnie. Dzieki takiemu rozwigzaniu soczewka zapew-
nia¢ bedzie mozliwie najwyzszy komfort pracy przy komputerze
(tak dzieje siew VEO Ultra). W odwrotnej sytuacji moc na poczatku
przyrastac bedzie tagodnie, zapewniajac bardzo stabilne pole wi-

dzenia do dali i w zakresie do 4 metrow, by potem przejs¢ szybko
przez odlegtosci posrednie i rownie szybko zblizy¢ sie do mak-
symalnej wartosci dodatku, odpowiadajacej za duze i wygodne
pole widzenia do czytania (tak dzieje sie w VEO Expert G2 oraz
VEO Next). Opisane tutaj zaleznosci zaprezentowane zostaty na
wykresie ponizej.

Bardzo istotne jest by o soczewce progresywnej nie mysle¢ wy-
tacznie w kontekscie szerokosci pola widzenia. Jest to oczywiscie
parametr wazny, ale nie jest kluczowy jesli chodzi o odczucia
wzrokowe towarzyszace korzystaniu z danych soczewek. Swiad-
€z3 o tym chociazby statystyki pokazujace, ze w Polsce chetniej
wybierane sa konstrukcje o charakterystyce uniwersalnej, z ta-
godnym przejéciem mocy (tzw. miekki design), niz te o szerszych
polach czynnych, jednak z dynamiczniejsza zmiang mocy (tzw.
design posredni oraz twardy).

4 DODATEK
) e i —————
175 + |..
150 —+
125 === —— === m A -
1.00 -
VEO Master
VEQ Comfort G2
ICHE M Al iy b VEO One
M VEO Ultra
050 —+ M VEO Expert G2
M VEO Next
025 + ’E %\
/ PROGRESJA (w mm)
DAL 2 4 6 8 10 12 14 16 18 20 BLIZ

A Rozktad mocy w indywidualnych soczewkach progresywnych VEO

Sfera / magazyn dla optykéw |
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KTORA SOCZEWKA JEST NAJLEPSZA?

Osobiscie nie uwazam, by jakakolwiek z soczewek progresyw-
nych VEO byta zdecydowanie lepsza lub zdecydowanie gorsza
niz inne (patrzac chociazby na Comfort G2, Ultra, Expert G2 czy
Mastera). Produkty te kierowane sg do innych uzytkownikdw,
o innych wymaganiach i potrzebach. Prawidtowo zadane pyta-
nie nie powinno wiec brzmie¢ ,Ktéra soczewka jest najlepsza?”,
lecz ,Ktora soczewka jest najlepsza dla danego uzytkownika?”.
Comfort G2 nie jest lepszy niz Expert G2 czy Ultra - kazda z tych
soczewek ma inny profil widzenia i 100% swoich mozliwosci da
uzytkownikowi, ktéremu poprawnie zostanie dobrana. Popraw-
nie, czyli z uwzglednieniem jego potrzeb i czynnosci, ktére wyko-
nuje kazdego dnia.

Osoby zainteresowane soczewkami o charakterystyce uniwer-
salnej, niewyrdzniajacymi zadnej ze stref widzenia, powinny wy-
biera¢ VEO Comfort G2 oraz VEO Master. W ich przypadku moc
przyrasta liniowo i harmonijnie, a tym samym najbardziej natu-
ralnie. Produkty te nie wyrdzniaja zadnej ze stref widzenia czy wy-
konywanych czynnosci, dlatego idealnie sprawdza sie chociazby
jako pierwsza para soczewek progresywnych. W naszych materia-
tach soczewki te maja po cztery ,stupki” przy kazdej czynnosci -
oznacza to, ze komfort widzenia na kazda odlegtos¢ jest taki sam,
bez wyrdzniania zadnej z codziennych czynnosci.

Aby utatwi¢ optykowi rozmowe z klientem
przygotowalismy system ikon opisujacy
czestotliwos¢ widzenia na rézne odlegtosci.

Patrzenie w dal podczas pracy, chodze-
nia, biegania, jazdy na rowerze
w otwartej przestrzeni (miasto, las).

Prowadzenie samochodu, motocykla
lub innego pojazdu mechanicznego.

Widzenie na mata odlegtos¢ podczas

czytania, pisania, rysowania, majsterko-
wania, robotek recznych.

Patrzenie na odlegtosc od 70 cm do
1,5 m podczas spotkan, uzywania kompu-
tera, tabletu, prac domowych.
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Grafika ponizej pokazuje, ze soczewka ma zastoso-
wanie uniwersalne, poniewaz czas zostat roztozony
réwnomiernie pomiedzy wszystkie czynnosci.

Ea il m
- Il L

Grafika ponizej pokazuje, ze soczewka ma profil
zorientowany na dal i czytanie.
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Wykorzystaj nasze materiaty wsparcia sprzedazy i sprzedawaj lepiej oraz wiecej

Soczewki progresywne VEO:
przywré¢ mtodosé swoim oczom

\EO [ JZANAO

VEO Expert G2

a1 mm
il 00 =

| O

VEO Next

a I A
il 0N

A Mata na biurko i przewodnik dla
optykdw, prezentujacy wszystkie
soczewki i ich korzysci dla klientow.

Warto dodac ze cho¢ VEO Master ma podobny profil widzenia
jak Comfort G2, to dzieki podwdjnej asferycznosci, zapewnia jesz-
cze wyzsza jakos$¢ optyczng obrazu. Wiele oséb doceni takze fakt,
iz konstrukcja tego szkta jest bardziej ptaska niz innych, a przez
to tadniej prezentuje sie w delikatniejszych oprawach (np. meta-
lowych).

Rozwigzaniem dla 0séb duzo pracujacych przy komputerze jest
VEO Ultra. Jej konstrukcja zapewnia szybszy przyrost mocy na
poczatku progresji oraz bardzo stabilny i tagodny na jej dalszym
odcinku. Dzieki temu, ze przyrost mocy zostat roztozony na naj-
dtuzszym ze wszystkich soczewek odcinku uzytkownik nie odczu-
wa silnej zmiany i dobrze widzi na kazda niezbedna odlegtosé.
Ultra ma najwyzsza ze wszystkich soczewek czestotliwos¢ korzy-
stania z komputera oraz czytania. Nie oznacza to jednak, ze nie
umozliwia wygodnego korzystania do dali czy tez jazdy samocho-
dem. Funkcje te sg zapewnione, jednak Ultra nie jest rekomen-
dowana jako produkt dla oséb, ktére kazdego dnia, przez wiele
godzin chca np. kierowac samochodem.

Zupetnie odwrotnie jest w soczewkach VEO Expert G2 oraz
VEO Next, ktére kierowane sg do 0soéb korzystajacych gtéwnie
z pola widzenia do dali i do blizy, bez koniecznosci wielogodzin-
nej pracy przy komputerze. Mozna powiedziec, ze soczewki te
s3 zaawanasowanym rozwinieciem pierwotnej koncepcji szkiet
progresywnych - zapewniaja wygodne widzenie do dali, ptynne

3 miodose
czom

eo poradn

A Ulotka, plakat promocyjny, film reklamowy oraz jedyny na ryn-
ku wideo poradnik dla nowych uzytkownikow progreséw.

przejscie mocy oraz szerokie pole do czytania. Oczywiscie, umoz-
liwiaja one prace z komputerem (nie sg to w zadnym przypadku
konstrukcje okreslane jako twarde), jednak jesli uzytkownikowi
zalezy na wielogodzinnej pracy z urzadzeniami wyposazonymi
w ekrany powinien wybraé inny z naszych produktéw.

PRZYWRGC MEODOSC SWOIM OCZOM

Soczewki progresywne to wyjatkowy produkt. Nie tylko zapew-
niaja komfort widzenia na kazdg odlegtos¢ w jednej parze okula-
row, lecz sprawiaja, ze mozemy patrze¢ na Swiat tak samo jak za-
nim stalismy sie presbiopami. W tym sensie przywracajg mtodos¢
oczom i oferuja swobode widzenia znang 20-sto czy 30-latkom.
,Soczewki progresywne VEO: przywrd¢ mtodos$é swoim oczom”
to hasto przewodnie catego cyklu promocyjnego, ktéry wtasnie
rozpoczynamy.

Wierzymy, ze rola optyka w doborze odpowiedniej soczew-
ki progresywnej jest nieoceniona i niezastagpiona. By pomdc
w codzienne] pracy i sprzedazy soczewek wieloogniskowych
(takze na odlegtosci posrednie i bliskie) przygotowalismy zupet-
nie nowe materiaty wsparcia sprzedazy. Oprécz tradycyjnych
rozwigzan (ulotki, maty biurkowe, plakaty, film reklamowy)
przygotowalismy takze instruktaz dla poczatkujacych uzytkow-
nikéw (w formie broszury oraz filmu) oraz strone internetowa
www.soczewkiveo.pl. W momencie, gdy czytacie Panstwo ten
tekst wiekszo$¢ z tych materiatow jest juz dostepna.

Sfera / magazyn dla optykéw |
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Soczewki pryzmatyczne w praktyce

Autor:

Michat Szajna

180

W optyce okularowej pryzmaty sag stosowane przede wszystkim
w leczeniu zeza. Odpowiednig moc pryzmatyczng mozna uzyskac
poprzezdecentracjeszktalubzamowieniesoczewkirecepturowe;.

WPROWADZENIE

Kazda soczewka okularowa mozemy sobie wy-
obrazi¢ jako potaczenie dwdch pryzmatéw.
W przypadku soczewek plusowych beda one
skierowane bazami do $érodka, dla soczewek
minusowych bazami do zewnatrz. W $rodku
optycznym moc pryzmatyczna kazdej ,stan-
dardowej” soczewki wynosi 0. Sprawdzajac site
szkta poza $rodkiem optycznym uzyskuje sie
warto$¢ pryzmatyczna. Zjawisko to moze byc
wykorzystane do uzyskania odpowiedniej warto-
Sci pryzmatycznej poprzez wykonanie decentra-
cji. We wtasciwym jej przeprowadzeniu pomoze
Reguta Prentice’a:

P =D*c [pdpt],

gdzie P to moc pryzmatyczna, D to moc
w dioptriach, ¢ to odlegtos¢ od $rodka optyczne-
go (decentracja), podana w centymetrach.

90

225
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Soczewki pryzmatyczne dokonuja przesuniecia
obrazu wzgledem $rodka geometrycznego
soczewki. Kierunek przesuniecia obrazu odpo-
wiada potozeniu bazy pryzmatu. Dla soczewek
plusowych bedzie to kierunek w strone krawe-
dzi, dla soczewek minusowych w strone érodka
geometrycznego. Jesli soczewke pryzmatyczna
plusowa przesuniemy wzgledem osi (w gore lub
w dét) patrzenia, ogladany przez nig obraz prze-
sunie sie w kierunku przeciwnym do bazy pry-
zmatu. Przesuniecie soczewki minusowej wzgle-
dem osi widzenia (w gore lub w dot) dokona
zmiany potozenia obrazu w kierunku do bazy.

ZAMAWIANIE
W firmie SZAJNA soczewki pryzmatyczne wy-
konuje sie przede wszystkim w konstrukcjach
jednoogniskowych

oraz  dwuogniskowych.

Istnieje takze mozliwos¢ wykonania pryzmy dla

90

225

315

270

Skala Tabo z naniesionym przyktadowym ustawieniem soczewek pryzmatycznych



soczewek progresywnych VEO. We wszystkich przypadkach do-
tyczy to produktéw o sferycznej konstrukgji frontu. Nie ma przy
tym znaczenia rodzaj materiatu, ma on tylko wptyw na mozliwos¢
wykonania pryzmatu o odpowiedniej mocy. Zaleca sie, aby moz-
liwo$¢ wykonania soczewek pryzmatycznych kazdorazowo po-
twierdzi¢ w Dziale Sprzedazy SZAINA, szczegblnie jesli maja one
moce ze skrajnych obszaréw dostepnego zakresu.

Przy zamawianiu soczewek pryzmatycznych nalezy przede po-
da¢ moc sferyczna, moc cylindryczna, o$ cylindra, moc pry-
zmatyczna oraz kat ustawienia pryzmatu, czyli baze pryzmy.
W przypadku zamawiania soczewek bez mocy cylindrycznej
nie ma potrzeby podawania kierunku bazy, gdyz parametr ten
zostanie ustawiony przez optyka przed montazem soczewek
w oprawy. Nalezy zwroci¢ szczegdlng uwage, by podczas zmia-
ny zapisu cylindra z plusowego na minusowy (lub odwrotnie)
nie przelicza¢ mocy pryzmatycznej lub potozenia bazy pryzmatu.

POMIAR | MONTAZ

Pomiaru mocy pryzmatycznej oraz kata potozenia bazy nale-
7y dokonywac w Srodku geometrycznym. Punkt ten powinien
by¢ takze odniesieniem podczas montazu szkiet w oprawe, tzn.
centracja powinna by¢ wykonywana na jego podstawie. Nalezy

—_—
b 1
J
S
-

Pryzmowanie soczewek w SZAJNA

Soczewka

W SZAJNA soczewki pryzmowane s3g na poczatku
procesu produkcyjnego (na etapie ich blokowania),
co sprawia, ze jako$¢é wykonania ich powierzchni
stoi na najwyzszym poziomie.

pamietad, by w soczewkach z pryzma nie szuka¢ $rodka optycz-
nego. Po wyznaczeniu $rodka geometrycznego ustawiamy
szkto na dioptromierzu tak, by potozenie najgrubszego miejsca
na krawedzi szkta odpowiadato wskazanemu na recepcie potoze-
niu pryzmy (jej bazie). Na dioptromierzu krzyz stuzacy do centra-
cji powinien odchyli¢ sie w kierunku zgodnym ze wskazaniem na
recepcie wg skali Tabo.

Sfera / magazyn dla optykéw |
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www.szajnanawigator.pl - szybkie | fatwe
Zamawianie soczewek z rabatem 2%

Wystarczy dostep do Internetu i login by korzystac z systemu do zamawiania soczewek

SZAJNA. Wchodzac na strone www.szajnanawigator.pl uzyskujesz mozliwosc:

Sktadania zamowien 24 godziny na dobe.

Wygodnego zlecania optymalizacji grubosci soczewek.

Zdalnego profilowania soczewek.

Przegladania katalogu.

Sledzenia nowosci i promocji w SZAJNA.

Z Nawigatorem zyskujesz

Dodatkowe 2% rabatu,
oprocz trwajgcych promocji

cenowych i znizek.

Bezbtedne zaméwienia - sys-
tem nie pozwoli zamdwic nie-
istniejgcej soczewki, pozwala
na kazdym etapie weryfikowac
poprawno$¢ zamdowienia oraz

podglgdac obraz 3D soczewki.

Krétszy termin realizacji

- SZAJNA nawigator wysyta
zlecenia bezposrednio do
realizacji, sq one wykonywane
od wczesnego poranka do

poznych godzin wieczornych.
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System umozliwia zamawianie soczewek na kilka sposobéw:

g

ZACZNIJ OD PRODUKTU utatwia zamawianie osobom znajacym katalog SZAJNA. Juz
w pierwszym kroku przy pomocy kodu lub nazwy produktu mozna szybko pominaé kroki
wyboru typu soczewki, indeksu, barwienia i szybko przej$¢ do okreslenia powtoki oraz
mocy.

ZACzZN1J oD KszTAETU dedykowany jest do zamawiania soczewek z ustuga profilowania
lub optymalizacji. Pozwala rozpocza¢ proces zamawiania od zdefiniowania ksztattu
i wielko$ci, woéwczas system proponuje najlepsze srednice i materiaty.

ZACZNIJ 0D MOCY to szybki sposdb na zamawianie soczewek bez koniecznosci orientacji
w katalogu SZAJINA. System podpowiada, dostepne dla danego zakresu i Srednicy,
rodzaje soczewek.

SzVBKIE ZAMAWIANIE t0 najlepszy sposob, aby tatwo zamoéwic wiele soczewek, w tym
rowniez magazynowych. Szybki wybdr parametréw w jednym oknie, kopiowanie ich
do pary soczewek oraz dodawanie kolejnych soczewek do koszyka utatwia codzienne
zamawianie najbardziej popularnych szkiet.



DANE KONTA | HISTORIA ZAMOWIEN
Aby sprawdzi¢ dane konta i historie
zamdwien wystanych przez Nawigatora
nalezy nacisna¢ numer i nazwe klienta.

EATWA NAWIGACJA

Aplikacja prowadzi nas przez kolejne
zaktadki symbolizowane przez ikony
na gdrnym pasku nawigacyjnym.
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PODGLAD NA ZYWO

Podczas tworzenia zamdwienia wszystkie
jego szczegbty widoczne sg z prawej strony
ekranu.

WYBRANE SOCZEWKI

POEOZENIE FASETY

Podczas zamawiania soczewek mamy
wptyw na potozenie fasety. Mozemy
zastosowowac ustawienie automatyczne
lub np. ,w propocji”.

ZDALNE PROFILOWANIE

Aby zamowic soczewki wyciete pod ksztatt
nalezy zaznaczy¢ ,Zdalne Profilowanie”,
wybrad rodzaj oprawy i zeskanowad ksztatt.

OPTYMALIZACJA

Aby zamowic soczewki zoptymalizowane
pod ksztatt oprawy nalezy zaznaczy¢ ,tylko
optymalizacja” i wprowadzi¢ ksztatt.

Dla mocy powyzej +3.00 D zaleca sie wybor
opcji ,W proporcji” i ustawienie wartosci
30 (faseta bedzie cofnieta na 1/3 grubosci
szkta liczac od jej frontu) lub 50 (dla mocy
powyej +6.00 D).

SREDNICA KATALOGOWA A RX

W aplikacji stosowane sg pojecia $rednicy
katalogowej i Rx. Srednica katalogowa
dotyczy tylko standardowych wartosci

(np. 60, 65, 70 mm), ktore dostepne sa
zarowno dla produktéw magazynowych
jak i recepturowych. Srednica recepturowa
to $rednica wynikajaca z ksztattu oprawy
wprowadzonego przez skaner lub
indywidualnych pomiaréw optyka.

Przy kazdej soczewce w katalogu znajduje sie 5-cyfrowy kod (opisany jako Kod Nawigator

(")Jednoogniskows £ATWE ZAMAWIANIE NA PODSTAWIE KODU PRODUKTU

(iProgresywne

")Na odl. posrednie e L . . . , . .

O Dwuogniskowe lub KN). Umozliwia zamdwienie wybranej soczewki bez koniecznosci jej filtrowania z listy
L . __ R dostepnych produktéw.

| Kod soczewki |

]

Sfera / magazyn dla optykow
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Wywiad z optykiem

L_

Artur Jezowski

Sokotéw Podlaski.

W zawodzie 11 lat.

Wraz z bratem prowadza dwa

salony optyczne na Mazowszu.
Uzywa skanera od lipca 2016 .

,Obecnie niemal 100% prac recepturowych zlecam przez skaner.
Wyszedtem z zatozenia, ze skoro i tak musze zamowic soczewki,
ktore beda robione na zamdwienie, to moge otrzymac gotowy
produkt i skrocic czas swojej pracy do minimum.”

PROSZE OPOWIEDZIEC O SOBIE | SWOJEJ FIRMIE.

Nazywam sie Artur Jezowski. Jestem optykiem dyplomowanym
od ponad 10 Lat. Naleze do mtodszego pokolenia w tym zawo-
dzie, lecz méj zwiazek z optyka okularowa zaczat sie w wieku
przedszkolnym. Najpierw podpatrywatem prace swojego taty,
a pézniej starszego brata, Jarka. Teraz prowadzimy dwa salony.

JAK PRZEZ TEN CZAS ZMIENIE SIE RYNEK?

Dziatamy od okoto 30 lat i widzimy jak bardzo przez ten czas sie
zmienit. Na poczatku lat 90-tych nowoscia byto nieznane dotad
~komputerowe badanie wzroku”. Okoto 15 lat temu otworzyto sie
bardzo duzo salonéw prywatnych oraz sieciowych. W kolejnych
latach, dzieki rozwojowi Internetu, rozszerzyt sie dostep do szyb-
kiego zamawiania soczewek, opraw i akcesoriow. Obecnie niemal
w 24 godziny mamy dostep do kluczowych produktéw. Starsze
kolezankiikoledzy zapewne pamietaja czasy, gdy gietdy optyczne
byty jedyna mozliwoscig zakupu sprzetu lub opraw.

Listopad 2016

A CO Z KLIENTAMI?

Takze klienci stali sie bardziej wymagajacy. Przez to wtasciciele
i pracownicy salonéw musza nieustannie rozszerza¢ swoja wie-
dze i nadazad za zmieniajaca sie moda okularowa.

OD JAK DAWANA KORZYSTA PAN ZE ZDALNEGO PROFILOWANIA?
Moje pierwsze doswiadczenie z ustugg profilowania miato miej-
sce w maju biezacego roku, podczas zorganizowane] wizyty dla
optykdw w laboratorium SZAJNA. Zobaczytem nowoczesne moz-
liwosci szybkiego szlifowania szkiet. Bytem zdumiony z jaka pred-
koscia sa ,szlifowane” szkta na przemystowych automatach.

SKAD TAKI POMYSkE?

Pomyst zakupu tracera pojawit sie wiasnie po wizycie w labora-
torium. Przedstawiono nam mozliwosci techniczne sprzetu oraz
zapewniano, ze laboratorium jest w stanie dostarczy¢ gotowe so-
czewki w ciggu 24 godzin.



JAKIE BYLY PIERWSZE DOSWIADCZENIA ZE SKANEREM?
Podszedtem do tego bez obaw, poniewaz do tej pory wiekszos¢
soczewek zamawiatem przez SZAJNA Nawigator. Gdy w moim
zaktadzie pojawit skaner zamowianie szkiet rozszerzyto sie tylko
o wtozenie oprawy do skanera i nacisniecia jednego przycisku.

KTO W FIRMIE OBSEUGUJE SKANER?

Obstuguja go dwie osoby. Ja uzywam skanera niemalze codzien-
nie. Pod moja nieobecnos$¢ uzywa go pracownik, ktéry na co
dzien nie obstuguje automatu szlifierskiego.

ILE SREDNIO ZAJMUJE PRZYGOTOWANIE JEDNEJ PRACY?
Zeskanowanie oprawy oraz wybranie odpowiednich soczewek
zajmuje do 2 minut. Potrzeba kolejnych kilku minut na ich obsa-
dzenie i sprawdzenie poprawnosci wykonanej pracy.

JAKI PROCENT PRAC REALIZUJE PAN Z UZYCIEM SKANERA?
Obecnie niemal 100% prac recepturowych zlecam przez skaner.
Wyszedtem z zatozenia, ze skoro i tak musze zamowic soczewki,
ktore beda robione na zamoéwienie, to moge otrzymac gotowy
produkt i skréci¢ czas swojej pracy do minimum. Dzieki temu
moge poswieci¢ wiecej czasu klientom.

DLACZEGO ZLECA PAN WYKONANIE PRAC ZDALNIE?

Po pierwsze - profilowanie recepturowych soczewek skraca mi
czas pracy i odcigza pracownie. Po drugie - przy wymagajacych
zleceniach takich jak soczewki progresywne, pryzmatyczne czy
sportowe mam pewno$¢, ze oszlifowane szkto bedzie trzymato
wszystkie parametry — potozenie Srodkéw optycznych, osie itd.
Po trzecie - ogromna zaletg jest estetyka wykonania - profilowa-
ne soczewki o duzych mocach zawsze wychodza ciefsze.

JAK SKANER WPEYWA NA ORGANIZACJE PRACY W PANA FIRMIE?

Praca ze skanerem mocno mnie odcigza - wiecej czasu moge
poswie¢ klientom. Obecnie traktuje to urzadzenie jako trzecie-
go pracownika, ktéry ,po cichu” szlifuje soczewki. Zaleta takie-
go ,pracownika” jest to, ze nie musze ptacic¢ za niego podatkdw,

zuséw itp. Zauwazytem, ze w momencie, gdy automat szlifierski

szlifuje jedno szkto, ja w tym czasie jestem w stanie ztozy¢ trzy

pary okularéw, ktore byty zlecone do zdalnego profilowania. Nie-
samowite usprawnienie pracy.

WEASNY WARSZTAT CZY ZDALNE PROFILOWANIE?

Jako optykowi, ktéry od dziecka miat stycznos¢ z rzemieslniczg
praca optyka, uwazam, ze kazdy szanujacy sie salon optycz-
ny powinien mie¢ wtasny automat szlifierski oraz szlifierke
reczng. Dzieki temu mamy mozliwos¢ wykonywania okularéw
,0d reki”, dokonywania napraw, przeszlifowan soczewek itd.
Na pewno koszt zakupu tracera jest bardziej optacalny w stosun-
ku do zakupu nowoczesnego automatu szlifierskiego. Osobiscie
uwazam zdalne profilowanie za ogromna i niezastapiona pomoc
w codziennym nadmiarze pracy. Traktuje jednak nadal zawdd
optyka jako rzemiosto, w ktérym celem jest z jednej strony zaro-
bek, ale z drugiej pomoc ludziom z ich wadami wzroku. Wazny
jest kunszt optyka, jego wiedza, renoma i zaangazowanie.

CzY KLIENCI SA ZADOWOLENI Z OKULAROW, KTORE SA WYKONY-
WANE W SYSTEMIE ZDALNEGO PROFILOWANIA?

Czes¢ klientéw jest informowana o tym, ze ich okulary beda wy-
konywane w troszke inny sposob. Jest to zazwyczaj przedstawia-
ne jako skomplikowany proces dopasowywania oraz przeliczania
na komputerze parametréw zwigzanych z najbardziej precyzyj-
nym wykonaniem szkiet. Zauwazytem, ze klienci lepiej akceptuja
okulary progresywne, ktore wykonywane sg specjalnie pod ich
wade wzroku, utoZenie oprawy na nosie itd.

CzY PRZYJACIELOWI Z BRANZY POLECIE BY PAN ZDALNE PROFILO-
WANIE? JESLI TAK, TO DLACZEGO?

Tak, jak najbardziej. Ustuga na pewno odciaza optyka w salonie,
a przy obecnym cenniku ustug profilowania nie wptywa znaczaco
na koncowy koszt okularéw.

Rozmawiata Agnieszka Menczykowska.
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Ztote zasady profilowania

Wystarczy pamietac o kilku podstawowych sprawach, by zdalne
profilowanie byto ustuga catkowicie bezproblemowa.

Warto wiedziec¢

SZAINA Nawigator dziata

z wiekszo$cig nowoczesnych
skanerdw opraw. Mozliwos¢
podtgczenie danego urzgdze-
nia warunkowana jest jego
gotowosciq do przesytania

danych w formacie OMA.

Ponizej znajduje sie lista naj-
popularniejszych skaneréw
dostepnych w Polsce, ktére
dziatajg z naszq aplikacjg:

VISSLO - wszystkie modele,
NIDEK - wszystkie modele,
réwniez te wbudowane

w automaty szlifierskie,
HOYA - GT3000 i GT5000,
TOPCON - FR50,

HUVITZ - Kazier,

WECO - Trace Il i 11.
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KALIBRACJA SKANERA

Raz na tydzier nalezy dokona¢ kalibracji skane-
ra. Dla urzgdzen VISSLO wykonuje sie to umiesz-
czajac w skanerze ptytke kalibracyjna i naciskajac
rébwnoczesnie przycisk SKANUJ OBA i SKANUJ
LEWE. Jesli test wymiarowania kwadratowego
szablonu wykazat nieprawidtowy wymiar nalezy
wykonad¢ kalibracje takze dla tego elementu.

TEST WYMIAROWANIA

Przynajmniej raz na tydzien nalezy dokonac
sprawdzenia poprawnosci wymiarowania ska-
nera. By sprawdzi¢ czy urzadzenie prawidtowo
czyta oprawki nalezy zeskanowac ptytke kalibra-
cyjna i pobrac jej ksztatt do Nawigatora. Wymia-
ry powinny wynosic 45 x 45 (dla skanera VISSLO),
mozliwa jest réznica w wymiarze do 0,1. To samo
nalezy wykonac dla kwadratowego szablonu imi-
tujgcego skanowanie oprawy zytkowej. Wptyw
na poprawno$¢ skanowania moze mie¢ m.in.
potozenie urzadzenia - nie powinno znajdowac
sie ono obok Zrédet ciepta (kaloryfer, okno), ani
tez na niestabilnym podtozu.

NIETYPOWE OPRAWY

W przypadku opraw gietkich, elastycznych (np.
dzieciece, tytanowe, metalowe) nalezy zawsze
skanowa¢ szablon, a nie oprawe. W przypadku
skanowania opraw, co do ktérych mamy oba-
we, ze maja gteboka fasete (przez co soczewki
moga by¢ za duze) w polu Pacjent nalezy wpisac
ZMNIEJSZYC 0,3 (lub inna warto$¢, wpisane bez
polskich znakéw). Jednorazowo wprowadzona
zostanie korekta rozmiaru o podang warto$¢ (re-
dukcja po obwodzie).

POLOZENIE FASETY ZALEZNE OD MOCY

Dla soczewek o mocach powyzej +/- 3D zaleca
sie ustawienie fasety W PROPORCJI, podajac
wartos$¢ 30. Zostanie ona woéwczas oddalona od
frontowej krawedzi soczewki o 1/3 jej grubosci.

AUTOMATYCZNA ZMIANA ROZMIARU

Istnieje mozliwo$¢ ustawienia automatycznego
pomniejszenia dla réznego rodzaju opraw (two-
rzywo, metal, zytka). W takim celu nalezy skon-

taktowac sie z Dziatem Sprzedazy SZAINA.




Sledzenie zaméwien na www.szajna.pl/statusy

P

Wszyscy klienci SZAJNA maja mozliwos¢ na biezaco sle-
dzi¢ stan realizacji swoich zaméwienn. W celu sprawdze-
nia statusu realizacji zamowien nalezy zalogowac sie na
www.szajna.pl/statusy.

Na tej stronie widoczne sg wszystkie zamowienia: ztoZzone tele-
fonicznie, fax-em, e-mailem, przez platforme SZAJNA Nawigator.
Dziekitemu rozwigzniu mozna nabiezaco monitorowaé swojezle-
cenia, bez koniecznosci telefonicznego kontaktu z Dziatem Sprze-
dazy. W celu uzyskania danych do logowania prosimy o kontakt
7 dziatem Sprzedazy badZ z Regionalnym Przedstawicielem ds.
Sprzedazy lub dziatem Marketingu. Dane do logowania na stro-
ne www.szajna.pl/statusy sa inne niz login i hasto do programu
SZAJNA Nawigator.

Elektroniczna preawizacja przesytek

Wspétpracujace z nami firmy kurierskie oferuja bezptatna
ustuge preawizacji przesytek. Polega ona na wysytaniu
wiadomosci e-mail z informacja o numerze paczki, kwocie
pobrania oraz planowanej dacie doreczenia.

Dzieki ustudze preawiazcji (elektroniczne awizo) proces dorecze-
nia przesytki jest jeszcze prostszy: w dniu jej wystania z firmy
SZAJINA odbiorca otrzymuje poczta elektroniczng powiadomie-
nie o numerze przesytki i kwocie pobrania. Jezeli w dniu dostawy
kurier nie zastanie nikogo pod wskazanym adresem, odbiorca
otrzymuje informacje SMSem lub e-mailem o prébie doreczenia
przesytki i powinien skontaktowac sie z Dzietem Obstugi Klienta
w celu potwierdzenia doreczenia w kolejnym dniu roboczym.
Jesli w ciggu dwdch - trzech dni préba doreczenia nie powiedzie
sie, przesytka zwracana jest do SZAJNA Laboratorium Optyczne.

Erer ypar 1nitking musben
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Aol rgndiard

Eraiuic [IRLIFY
Dot ID3E IROLIOED

Dostawa soczewek SZAJNA kurierem GLS za 9,90 PLN

W GLS dla doreczen przesytek
o masie do 2 kg w dni robocze opta-
ta za dostawe wynosi jedynie 9,90
PLN netto (cena specjalna obowia-
zujaca do korica 2016 roku).

GLS dostarcza paczki w dni robocze od poniedziatku do piat-

ku. Przesytki sg preawizowane elektronicznie na e-mail poda-
ny w bazie danych SZAJNA. Znajac numer przesytki, mozna ja
Sledzi¢ samodzielnie na stronie internetowej https://gls-gro-
up.eu/PL/pl/sledzenie-paczek.

———

' ZIGLS
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Atrakcyjna witryna — jak uniknac kiopotow
w zwigzku z nowa ustawa krajobrazowa

Autor:
Agnieszka Menczykowska

Warto wiedzie¢

Zanim zamdwisz oklejenie
szyby, nowy szyld lub potykacz
sprawdz, czy w Twojej miejsco-
wosci dopuszczalne sq takie

formy reklamy.

Kary za niezgodne z prawem
umieszczenie reklamy to
40-krotnos¢ optaty zmiennej.
Dla witryny o wymiarze 3x4m
moze wynies¢ nawet 196 zt
dziennie, co w skali miesigca
(30 dni) daje kwote 5 880 zt.
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LOKALIZACJA | WITRYNA NAJWAZNIEJSZE

Mimo rozwoju Internetu i wyszukiwarek ustug
nadal najwazniejsza jest dobra lokalizacja sa-
lonu w miejscu odwiedzanym przez duza ilo$¢
ludzi. Witryna salonu zaprasza, by wstapic¢
do srodka - jest jego wizytowka. Na jej podsta-
wie klient wyrabia sobie opinie o salonie. Jak
zostanie obstuzony? Czy moze liczy¢ na pomoc
w rozwiazaniu jego indywidualnego problemu
ze wzrokiem? Czy znajdzie w salonie to, czego
szuka? Na jakie ustugi moze liczy¢ w jednym
miejscu? Czy moze uzyskac znizki?

PRZEGRANY WYSCIG PO WIECEJ

Rozwdj metod reklamowych w ostatnich latach
spowodowat, ze ulice polskich miast i miaste-
czek staty sie polem bezwzglednego wyscigu
0 to, by sie wyrdznic. Coraz wieksze szyldy, wi-
tryny zupetnie zakryte przez reklamy - wszystko
zlato sie w kakofonii kolorow i ksztattow. Prze-
chodnie zamiast coraz lepiej odrézniac od
siebie firmy nauczyli sie nie patrze¢, wypiera¢,
nie reagowac.

USTAWA KRAJOBRAZOWA DOTYCZY ROWNIEZ SA-
LONOW OPTYCZNYCH

Ustawa Krajobrazowa z 24 kwietnia 2015 roku
ma uporzadkowac¢ wyglad polskich miast.
Pozostawia swobode wtadzom  lokalnym
w ksztattowaniu wizerunku miejscowosci. O tym,
czy mozliwe bedzie wystawianie potykaczy
przed salonem, jak duzy szyld mozna umie-
$cié¢ na budynku oraz czy szyby salonu mozna
oklei¢ decyduje samorzad lokalny. Uchwaty

regulujace zasady reklamowania sie opracowuja

najwieksze miasta w Polsce, jak rowniez mniej-
sze miejscowosci, ktorym zalezy na estetyce
przestrzeni. Niektore z nich wprowadzaja ograni-
czenia wielkosci szyldéw (np. maksymalnie 3m2)
oraz stopien oklejenia witryny (np. 40%), zakaz
stosowania szyldow w postaci banerdw, powyzej
parteru. Co istotne - ustawa krajobrazowa nie
ominie juz istniejacych reklam. Zbyt duze lub
niezgodne z uchwata samorzadu reklamy trzeba
bedzie usunagc. Wysokie kary przewidziane usta-
wa skutecznie zniecheca do wieszania nielegal-

nych reklam.




OPLATY ZA REKLAME

Umieszczenie reklamy nawet na wiasnym nos$niku bedzie odptat-
ne. Warunkiem jest, by reklama byta widoczna z przestrzeni
publicznych. Optata pobierana jest od wtasciciela nieruchomo-
Sci, na ktorej reklama sie znajduje. Z optat zwolnione s3 szyl-
dy, o ile spetniajg warunki miejscowej uchwaty dotyczacej zasad
usytuowania reklam. Natomiast za ekspozycje innych reklam jak
tablice reklamowe, ,wyklejki” na szybach, potykacze, tablice na
Scianach szczytowych budynku lub konstrukcjach samonos$nych
trzeba bedzie zaptaci¢ do kasy samorzadu. Optata sktada sie
z czesci statej 2,50 zt dziennie za reklame oraz czesci zmien-
nej, uzaleznionej od powierzchni reklamy, jednak optata ta nie
moze przekroczy¢ 20 groszy za m2/dzien.

WYPOSAZENIE SALONU SPRZEDAJE

W poprzednim wydaniu Sfery pisalisSmy o tym, ze wyposazenie
i wyglad salonu jest cichym i bardzo skutecznym sprzedaw-
ca ustug optycznych. Klient nie posiada zazwyczaj kompetencji,
by oceni¢ jakos¢ prac realizowanych w salonie. Na pomoc przy-
chodza mu mechanizmy psychologiczne - podejmuje decyzje
w oparciu o zastepcze cechy, ktére jest w stanie ocenic. Tym,
do czego najtatwiej sie odnies¢ jest wtasnie wyglad salonu - wy-
posazenie, wyglad sprzedawcow, sposéb wyeksponowania pro-
duktéw, temperatura czy zapach. Klient czuje, ze salon do niego
»pasuje” i na tej podstawie podejmuje decyzje.

}

3

!

5 prostych pomystow
na przyciagajaca witryne

Szyld - czytelny, z dobrze wyeksponowana nazwa ktéra wy-

réznia, ale réwniez wskazuje na profil firmy. Zastanéw sie,
jaki jest ruch w miejscu, gdzie znajduje sie Twdj salon. Jesli
jest to duza, ruchliwa ulica to litery musza by¢ duze. Jesli do-
minuje ruch pieszy i wolny ruch samochoddw zbyt duze lite-
ry utrudniajg czytanie. Zadbaj, by mie¢ wita sne logo. Unikaj
zbyt wielu tresci reklamowych na szyldzie. Szyld jak kazda
reklama zuzywa sie — jesli wyglada na zniszczony szybko go
wymien. Podswietlany szyld lub tréjwymiarowe litery oraz
wracajace do task neony zwrdca uwage.

Swiatto - jasne wnetrze przyciaga wzrok. Widaé w nim jak
salon tetni zyciem - klientéw, personel, pieknie prezentuja
sie oprawy. Taki obraz to najlepsza rekomendacja jakosci
ustug. Nie przestaniaj witryny - pozwoél zagladnac do srodka.
Zostaw zapalone $wiatta nawet kiedy salon jest nieczynny.

Plakaty w systemie ekspozycyjnym - zamiast zaklejaé
cata szybe przygotuj state miejsce na plakaty. Réznorodne
systemy pozwolg popusci¢ wodze fantazji. Z ramka, bez
ramki, na linkach, stojakach, nowoczesne i klasyczne - na
pewno znajdzie sie co$, co bedzie pasowato do Twojego sa-
lonu. Plakaty pozwola Ci w czysty, estetyczny sposob infor-
mowac o promocjach, ustugach czy ciekawych produktach.

Gabloty przy szybie - ustaw przy szybie gabloty z oprawa-
mi, najlepiej podswietlane, ciekawe ekspozytory z soczew-
kami. Niech wszystko kusi, Swieci i przyciaga uwage. Umies¢
mate wizytéwki z cena lub informacjg o rabacie przy po-
szczegoblnych okularach. Nich klient po$wieci czas i przyjrzy
sie Twojemu salonowi.

Zmiany - nic tak nie przyciaga uwagi jak zmiany - zmieniaj
plakaty, wystawione oprawy, promocje. Pamietaj o zmia-
nach pér roku, $wietach i specjalnych okazjach. Sa zawsze
inspiracja do robienia zakupéw - tych drobnych jak etui,
tancuszek i tych duzych jak specjalne okulary. Wyjatkowe
okazje sprawiaja, ze stajemy sie bardziej hojni.
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Fotorelacja z wizyt optykow w Gdyni

Zdjecia:
Katarzyna Kasica

Zaktad Optyczny Radosc (Ha-
linow), Glassing Optyk Marek
Zurawski (Poznari), DOBRY Wzrok
Anna tawniczak (Bydgoszcz),
Optyk Zukowski (Poddebice),
OPTYK BRYLE Jatczak Matgorzata
(Koluszki), Ustugi Optyczne Kamil
Mizycki (Konstantynow £6dzki).
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W 2016 roku SZAJNA Laboratorium Optyczne obchodzi swoje 25-le-
cie. Z tej okazji firma zorganizowata w Gdyni serie spotkan dla opty-
kow. Uczestnicy zwiedzali najnowoczesniejsze w Polsce laboratorium,
gdzie mieli okazje zapoznac sie z technikg produkgji soczewek, ktore
codziennie polecaja i montujg w oprawy.

Zaktad Optyczny Marek Gto-
dzik (Krosno), Zaktad Optyczny
MARYLA” (Kwidzyn), Zaktad
Optyczny Wojtania Janusz
(Pita), Zaktad Optyczny Krzysz-
tof Gollus (Chojnice).




Optyk Jedowski (Susz), Zaktad
Optyczny ,0CZKO” Jarostaw
Ktysik (Koronowo), Optyk
Okularnik Karolina Lewandow-
ska (Bydgoszcz), Optyk Visus
(Kalisz), Salon Optyczny Expert
Vision (Graboéw nad Prosng)

Cech Optykéw w Warszawie,
Zaktad Optyczny Piotr Haratym
(Chetm), ZOOM Artur Madej
(Lublin), Salon Optyczny Artur
Jezowski (Sokotow Podlaski),
Salon Optyczny Jarostaw

Jezowski (Wegréw).
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Stino Optyk Mirostaw Wojtanowicz
(Ciezkowice), Optik Center Ekspres
(Bydgoszcz), Salon Optyczny s.c. J.
Jaroszyriska, A.Jaroszyriski (Biata
Podlaska), PH OPTA SUN M.Szczypin-
ski (Warszaway.

Wycieczka zorganizowana
przez Matopolski Cech Optykow.

Zaktad Optyczny .Joanna” Joanna
Duda (Janéw Lubelski), PH OPTA
SUN M.Szczypiniski (Warszawa),
SFERA OPTYK Katarzyna Ciborek
(Jézeféw), Zaktad Optyczny Elzbieta
Tkaczyk (Swidnik), Zaktad Optyczny
Eligiusz Wojakowski (Wtodawa),
ZDROWE OCZY Wioletta Derewecka
(Wotomin/teczna), Ustugowy Zaktad
Optyczny s.c. Janina Mazurek, Alicja
Kowalczuk, Katarzyna Oleszczyriska
(Chetm), Praktyka Okulistyczna Ro-
bert Lodzinski (Krosno Odrzariskie),
Zaktad Optyczny Izabella Budrecka
(Biatystok), Zaktad Optyczny Mariusz
Jaros (Kielce), Zaktad Optyczny
Jolanta i Piotr Bukowscy (Olkusz),
LENDER OPTIC Pawet Lender (Ke-
trzyn), FOTO OPTYKA Rafat Kordalew-
ski (Gizycko).
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Zaktad Optyczny Piotr Haratym
(Chetm), Krogulska Barbara Optyk
Oftalmik (Otwock), Syn-Optyk Artur
Krogulski (Otwock),

Zaktad Optyczny ,OKULARY”

Anna Swiderska (Siedlce), Zaktad
Optyczny Beata Kusmierczyk-Cwiek
(Wyszkow), Centrum Optyczne Jo-

anna Gérny (Sroda Wielkopolska),
Med-Optic (Nakto nad Noteciq), \
SOKOLE OKO Zaktad Optyczny ‘
Anna Poninska (Sokétka), ‘,n,
Zaktad Optyczny ,VISUS” Hanna ;
Szczeblewska (Malbork), Przed-
siebiorstwo ,CISZEWSK!I’ (Lebork),
Centrum Okulistyczno Zezowe

Jadwiga Figon (Kartuzy).

Zaktad Optyczny Marek Flasza (Czestochowa),
Euromedic Sp. z 0.0. (Czestochowa), RONALD Il s.c.
(Cieszyn), Dariusz Kowalczyk (Warszawa), Zaktad
Optyczny Halina Kowalczyk (Gorzéw Wielkopol-
ski), Zaktad Optyczny GREGOR Lucyna Gregorkie-
wicz (Ztotow), OPTYK Agata Zasadzka (Tczew).
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